: =

Hallbarhetsdagen

for besdksnaring Orebro 1dn 2022

Framsta utmaning for turismforetagare till
affarsutveckling?

Naturen

-Skogen; oroliga for vad som hander, man vet inte nar ndsta hygge blir
-Annans mark; oklart for vad man kan ta betalt for

-Utoka natverket; hur nar man jagare och fisketurismen

-Svart att fa svenskarna att se vardet av naturen vi har

Finansiering och affarsutveckling

-Finansiering for att etablera verksamheten

-Sélja produkter; kan vara byrakratiskt och krangligt som hindrar produktutvecklingen
-Tid, rad och kunskap om att na ut med sitt utbud

-Oro angaende privatmarknaden med 6kad inflation

- Soka medel; kostnader for att starta upp idéer

-Att kunna investera i cyklar, supar och kajaker sa att de racker till foretagsevent.
-Orimligt/orattvist att sma foretag har samma regler/krav som stora foretag

-Svart att komma igang. Du behdver nastan ha en miljon kr i omsattning fran bérjan, annars
gar det inte

-Att mota volymbesokarens ovilja att betala/konsumera tillsammans med behovet fran
foretagen att tjana pengar for att fa det att ga ihop

-Soka pengar i regionen for marknadsféring

-Samverkan och paketering

For fa guider

-Behovs fler som vagleder i naturen

-Region/kommuner/destinationer marknadsfor hotell, restauranger och att man har en fin
natur men sen inte tar hand om bestkarna; guider kan gora det

-Svarighet att locka svenskar pa guidade turer



Forslag pa losning:

-Onskemal om att microstdd ska kunna anvindas till “flyttbara” produkter for
naturturismfoéretagare.

-Foretagen vill gora aktiviteter, forfragningarna okar

-Lyft fram larandet i ex guidningar

-Almi kan vara till bra hjalp

-Delta i foretagsfrukost

-BesOksnaringstraffar

-Boendeanlaggningar vill ha aktiviteter



